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vin de Cahors

Bertrand Vigouroux

Bertrand Vigouroux
vient d'étre élu prési-
dent del'unioninter-
professionnelle duvin,
de Cahors,'UIVC.Le
retourdunégoce au
premier plan pourle
vignoble.

ervent partisan durappro-
F chement avecles vins du

Sud-Ouest, acteur essen-
tiel dunégoce et producteurlui-
méme de malbec de Cahors,
Bertrand Vigouroux vient de
succéder a Jean-Marie Sigaud,
quireste président délégué. Une
nouvelle ere s'ouvre pour
1'UIVC.
Comment faut-il interpréter
votreretoural'UIVC?
Nous avons trouvé unaccord en-
trelaproductionet e négoce.Le
négoce s'est réorganise depuis
quelques mois. Et le syndicat de
négace que je préside est revenu
auseindel'UIVCenjuillet.)'ai
doncaccepté de présider cette
structure.Je veux assumerune
présidencedurable avecune
équipeassidue.
Quelles sont vos priorités ?
La priorité, clest la réforme des
structures.Je veux une belle
équipe quise mette autravail,
que ce soit au niveau des négo-
ciantsque des producteurs. il faut
une bonne représentation de
tout le spectre duvignoble de Ca-
hors, des secteurs techniques et
commerciaux.Cestindispensa-
ble pour réussir.
Etlesyndicat de défenseen

proie a des soucis financiers et
des batailles internes?

Dans mon esprit,celafait partie
des réformes de structures.Le
syndicat de défense doit se réfor-
mer rapidement.ll faut arrivera
une meilleure unité pourétre
plus ensemble et travailler pour
nos professionnels.Nous devons
aussimutualisernos moyens.

Le cours du vrac est repassé
surla barre des 100 euros
aprés avoir dangereusement
baissé. Que comptez-vous
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s

reprend la main

faire?

Pour créer une véritable dynami-
que économique pour I'appella-
tionetlevignoble de Cahors, il
faut que les cours duvrac conti-
nuent de monter.Je rappelle que
danslesannées 2000, il était

30 % au-dessus de10o euros. ||
faut donc parvenir,le plus rapide-
ment possible,a130 ou
140€!'hectolitre. Commecela,
tout le monde seratiré versle
haut.llfaut que les stocks de vin
baissent,augmenter nos partsde

g

marché al'export, baisser I'im-
pact des premiers prix qui pesent
trop surnos volumes et cons-
truire une vraie stratégie de mar-
que. 3
Et quid de I'événementiel?
lInyaura pas de journées du mal-
becen2013.Enrevanche, nousré-
fléchissons pour2014,en rela-
tions avec les Argentins, a un éve-
nement majeur,a Cahors,que
I'on pourrait aussi exporter.
Propos recueillis par Laurent
Benayoun.

UN NOUVEAU
BUREAU

L’élection dunouveaubureau,
del'UIVCest la conclusion
d’'une longue bataille,en cou-
lisses.

Depuis delongs mois,entre
crises,oukases et négocia-
tions, les uns et les autres se
jaugeaient et montraient
leurs muscles. Le préfet Ber-
nard Gonzalezadi intervenir
personnellement pour éviter
que la crise ne débouche sur
un contentieux.

Désormais, Bertrand Vigou-
roux, poids lourd dunégoce, se
poseen patron, bien aidé par
Vinovalie.'homme du Sud-
Ouest doit s'imposerdanssa
familledu négoce, étre parfait
dansle dossierdu vracet sur-
veillerle syndicat de défense.
Bref, avoir les yeux partout...
Le nouveau bureau se com-
poseainsi.

Bertrand Gabriel Vigouroux,
président (négoce);Jean-Ma-
rieSigaud, président délégué
(production); Didier Pelvillain,
secrétaire (négoce); Maurin
Béranger,secrétaire adjoint
(production);Jacques Tranier,
trésorier (négoce); Daniel

“Fournier, trésorier adjoint

(production);Pascal
Verhaeghe (négoce);
Guillaume Bardin (négoce);
David Girard (production);
Mathieu Molinié (produc-
tion).
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